Die FLU hat der Vermarktung der Gewerbefldchen an der Provinzialstrae in Massen durch die
Wirtschaftsférderungsgesellschaft fiir den Kreis Unna mbH (WfG) zugestimmt.

Worum geht es?

Auf dem rund 22.000 Quadratmeter grolen Areal soll kleinteiliges Gewerbe nach dem Vorbild des EcoPorts in
Holzwickede entstehen. Die Vermarktung erfolgt durch die WfG und verspricht positive Impulse fiir den
Wirtschaftsstandort Unna.

Erwartete Vorteile:

* Neue Arbeitspldtze in Unna

* Einnahmen aus dem Verkauf stddtischer Grundstiicke
Aber:

Nicht Teil der aktuellen Planung ist das Geldnde, auf dem Mdbel Hoffner einen 60-Millionen-Euro-Servicestandort
errichten wollte. Dieses Projekt wurde seinerzeit von der schwarz-griinen Projektgemeinschaft abgelehnt.

Was hitte das Hoffner-Projekt gebracht?

* 300 neue Arbeitsplatze

* 50 Ausbildungsplitze

* Gewerbesteuereinnahmen von rund 500.000 Euro jéhrlich

* Ein Regenriickhaltebecken als Starkregenschutz fiir Massen
Fazit der FLU:

Die Kombination aus der nun geplanten kleinteiligen Gewerbeansiedlung und dem damals verhinderten Hoffner-Projekt
hétte ein starkes Gesamtpaket fiir Unna ergeben — mit deutlichen Vorteilen fiir Wirtschaft, Stadtentwicklung und
Bevolkerung.

Die FLU steht weiterhin hinter dem Projekt Servicestandort Mobel Hoffner und wird sich auch kiinftig aktiv fiir dessen
Realisierung einsetzen.



Neue Firmen:
Gewerbeflache bald am
Markt

Unna. Filir Mobel Hoffner
war der Weg nach Unna
zuletzt versperrt. Trotz-
dem sollen an der Provin-
zialstrafie neue Betriebe
entstehen.

Von Sebastian Smulka

Die Stadt Unna will an der
Provinzialstrafie in Massen
neue Gewerbeflaichen fiir die
Ansiedlung wvon Unterneh-
men und Arbeitspldtzen aus-
weisen.

Der Rat der Stadt gab nun
seine Zustimmung fiir einen
Vertrag, der die Wirtschafts-
forderungsgesellschaft des
Kreises (WFG) als Vermark-
tungspartner einbindet. Die
WFG soll die Flichen an In-
wvestoren vermitteln.

Als Vorbild fiir die mégliche
Entwicklung der rund 22.000
Quadratmeter grofien Fliache
gilt der Ecoport in Holz-
wickede - ein Gewerbege-
biet, das sich nach zunichst
etwas zdhem Start zu einem
Erfolgsprojekt gewandelt hat
und iiber die Jahre hinweg
mehrfach erweitert wurde.

Von der Entwicklung mit
LKleinteilipem"” Gewerbe ver-
spricht sich die Stadt eine ge-
sunde Branchenmischung
und ein besseres Verhadltnis
von eingesetzter Flache und
zu erhoffenden Arbeitsplat-
Zzen.

Zudem darf die Stadt auf
Einnahmen schon durch den
WVerkauf der Grundstiicke hof-
fen. Die Grundstiickspreise
fiir Gewerbeflichen scheinen

in Unna zu steigen. Dem Ver-
nehmen nach soll der Quad-
ratmeter an der Provinzial-
strafie 170 Euro kosten.

Ein Zeitplan fiir die Ent-
wicklung der Flachen ist
noch nicht bekannt, diirfte
im Wesentlichen vom Tempo
abhingen, mit dem die WFG
nun Investoren fiir die Fliche
gewinnt. Entscheidende Vor-
arbeiten sind bereits erfolgt.
Die WFG und die Stadt Unna
hatten schon im Vorfeld am
Nutzungskonzept der Grund-
stiicke gearbeitet.

Bekannt geworden war dies

im Zusammenhang mit dem
Ansiedlungsvorhaben der
Berliner Krieger-Gruppe, die
eine MNachbarfliche fiir den
Bau eines Servicestandortes
ihrer Tochter Mébel Hoffner
gelkauft hatte, aber beim Ver-
such, Baurecht =zu erhalten,
am Widerstand wvon Teilen
der Politik in Unna scheiter-
te.
Kritiker von Krieger/Hoffner
hatten zum Teil den Gegen-
wvorschlag angefiihrt, den
Acker auf der Siidseite der B1
ebenfalls durch die WFG zu
vermarkten und mit kleintei-
ligem Gewerbe zu besetzen.
Dies scheiterte aber bislang
daran, dass Krieger die ge-
kaufte Fliache nicht hergibt.
Das Untermehmen scheint
darauf zu warten, nach einer
Kommunalwahl auf weran-
derte und fiir das Unterneh-
men giinstigere Mehrheits-
verhdltnisse im Rat zu sto-
flen.
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